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Что такое авто-вебинар? 

• Вебинар – живой спектакль 

• Авто-вебинар – кинотеатр



Выгоды авто-вебинара 

• Возможность продавать дорого 

• Вмонтированный рост базы

• Форсирует вас шевелить задницей





Ключевые триггеры авто-вебинара

• Это событие

• Обучающий и доверительный маркетинг

• Ограниченное спец-предложение 



«Повтор онлайн мастер-класса»

Замена слова «вебинар»



1. Что будем продавать?

• Инфо-продукт со скидкой

• Тематический комплект инфо-продуктов

• Продукт, который нигде нельзя купить



2. Тема авто-вебинара
• Разбор первого шага

• Продукт – остальные 11 шагов

• Обзорная экскурсия

• Продукт – насыщенное путешествие

• Разбор ошибок

• Продукт – как сделать правильно

• Мастер-класс «как сделать самому»

• Продукт – «сделано за вас под ключ»

• Смежная тема с выводом важности темы продукта

• Продукт – логичная углублённая информация



Зачитанный или спонтанный?

Существенной разницы в 

результатах замечено не было. 





3. Готовим слайды



Структура презентации

• Представление и приветствие

• Что у нас в меню на сегодня

• Стимул досмотреть до конца

• Прозрачная история

• Текущие результаты

• Контент-часть (формула, шаги, пункты) 

• Мотивация применить на практике

• Облегчение получения результатов

• Представление вашего продукта



Структура презентации

• Выгодное описание того, что внутри

• Специальное предложение со скидкой

• Бонусы за оплату прямо сейчас

• Гарантия по возврату денег

• Конкретный призыв к действию

* Ссылаемся на платные продукты 

во время контент-части вебинара



Оформление слайдов

• Простота

• Качественные картинки

• Текст в меру



4. Проводим бесплатный вебинар



Использую для 

вещания со слайдами
www.gotowebinar.com

Записываю экран через ScreenFlow

(Mac) или Camtasia Studio (PC)



5. Часть со спец-предложением 

• Если смазал концовку – перезапиши заново

• Склей файлы и отточи запись полностью

• Если смазал всё – проведи вебинар ещё раз

• Если мало заказов – поменяй предложение



6. Запись готова? Круто!



7. Сайт со спец-предложением



Главные элементы

• Таймер отсчёта

• Резюме того, что получит клиент

• Чёткий призыв действовать

• Простыня с вырезками описаний продуктов

• Чёткий призыв действовать



8. Серия писем (разбор)



9. Страница подписки



Видео усиливает конверсию



10. Материалы для партнёров











11. Чеклист раскрутки авто-вебинара

• Регулярные приглашения подписчикам

• Приглашения клиентам

• Личные блоги и личные сайты

• На выходе с продающих сайтов

• Письма успешных подписок и заказов

• Имеющиеся серии писем в автореспондере 

• Участники партнёрской программы (+конкурсы)

• Крупные партнёры

• Контекстная реклама

• Реклама в социальных сетях 



Одно действие в день, чтобы 

направить на ваш авто-вебинар 

больше целевых посетителей!
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